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STRATEJIK PLANLAMA

Fuar Oncesi

Fuara katilim kararinin verilmesi » Fuar sirasinda  Fuar sonrasinda
ve dogru fuar secimi yurutulecek ¢calismalarin yurutulecek
Butcelendirme planlanmasi calismalarin
Fuar katilim amaclarimin planlanmasi
belirlenmesi

Planlama ve organizasyon

Fuara hazrhk

Standiniza ziyaretci cekme
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FUAR ONCESI

1. Fuara katilim kararinin verilmesi ve dogru fuar secimi

Fuarlar Urettiginiz Grun ve hizmetlerinizin
tuketicilerle belli biz zaman araliginda ve belli bir
mekanda bir araya geldigi bir pazar niteligi tasir.
Fuarlara katilmak Urettiginiz urunlere ilgili talebin kisa §&s
stirede, dogrudan ve en etkili bicimde gelmesini saglar. Fege
Bu sayede hem satis hedefleriniz hem de tanitiminiz | &
acisindan onemli kazanimlar elde edebilirsiniz.

Sirketinizin buyuklugu ne olursa olsun, fuarlara
katilmak, sizlere rehberlik edecek bilgileri toplamalk,
satis yapmak ya da yeni iliskiler kurmak adina pek cok
firsat sunar.
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FUAR ONCESI

1. Fuara katilim kararinin verilmesi ve dogru fuar secimi

Firmanizin hedefleri dogrultusunda en dogru fuari secmek

Uriinlerinizin
fuara katilacaginiz
ilke veya
bolge
pazari icin
uygunlugu

Fuara katilacak
firmalarin

ve ziyaretgilerin

profilini bilmek

O Istexpo

icin asagidaki kriterlere dikkat etmeniz gerekir.

Fuarin
potansiyel
ahic1 profilinin

sizin icin
uygunlugu

Fuara katilimin
maliyetini
bilmek

Fuara
katilacagimiz
ulke veya
pazardaki
arz - talep

dengesi

Fuarda
sergilenecek tirin
gruplarim bilmek

Pazarla ilgili
ihracat
kolayliklarinin
arastirilmasi ve
pazardaki sektorle
ilgili ihtiyaclan
tespit etmek

Pazara giriste
muhtemel
engeller hakkinda
bilgi edinmek
(nakliye, gumriik,
kota, vergiler, )

Fuara katilimeci
olacak
rakiplerinizi
tanmmak

Fuar tesviklerini
arastirmak




FUAR ONCESI

2.Butcelendirme

Fuara katilma kararini almadan once bir fuar katilm butcesi hazirlamanizda fayda vardir.
Bu butce erken hazirlanirsa, tahmini giderlerinizi gorebilir, basari kriterlerinizi daha dogru
belirlemenize fayda saglayabilir, fuara katim kararinizin seklini degistirebilir.
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FUAR ONCESI

2.Butcelendirme

Fuar butcesi olustururken, asagidaki konularda hizmet alinacak kuruluslar ile
gorusulerek, yaklasik bir maliyet cikarildiktan sonra fuara katilim konusunda karar
verilmelidir.

ﬂ Reklam ve promosyon giderleri (Fuar
katalogu, Basili dokimanlar, tanitim

masraflar)

Vize, ulasim ve konaklama giderleri

Tercuman, hostes, ikram icin personel gideri
@ (tercih edilmesi halinde)
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FUAR ONCESI

@ 3. Fuar katilim amaglarinin belirlenmesi 4. Planlama ve organizasyon &

O IStexpo



FUAR ONCESI

Standinizin fuar planindaki yeri, tipi ve tasarimi fuarda erde edeceginiz basar uzerinde énemli bir rol
oynar. Urunlerinizin stand icerisindeki yerlesimi, standinizin renkleri, ziyaretciye serbestce dolasma imkani
tanimasi gibi faktorleri goz onunde bulundurmaniz gerekir.

Stand dizayniniz, ziyaretcilerinize naslil bir ortamda calistiginizin ve isinize ne kadar 6zen gosterdiginizin

kaniti ve firma kimliginizin belirleyicisidir. Bu nedenle fuardan once nasil bir stand istediginizi
belirlemelisiniz.

’ SO
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FUAR ONCESI

5. Fuara hazirlik

Nakliye

Fuarda sergileyeceginiz Urtnlerin ve stand malzemelerinizin zamaninda ve
hasarsiz olarak standiniza teslim edilmesi cok onemlidir. Bu nedenle Ozellikle
tecrubeli ve guvenilir bir nakliyeci firma ile calismaya dikkat edilmelidir.

Yaka Kartlari
Fuara katilacak personelleriniz icin katilimci yaka kartlarinin hazirlanmasi
gerekmektedir.

Personel Segimi
Fuarda firmanizi en iyi sekilde temsil edecek personelin secilmesi buyuk onem
tasir.



FUAR ONCESI

6.Standiniza ziyaretgi cekmek

- J

Potansiyel miisterilerinizi ilgili sektérel basinda Fuar katilimei katalogunda Fuar web sayfasi
e-posta, isme davetiye yer alin. etkin yer alin. katihmcilar béliimiinde
veya telefon ile fuara davet edin. etkin bir sekilde yer alin.

=28

Fuar ile ilgili sunulan Fuarda kullanilacak reklam
basin olanaklarini iyi kullanin ve materyallerinizin (brosir, sergilenen
urlinleriniz ile ilgili biilten yayinlayin. uriinlerin kataloglari, el ilanlari vb.)
icerigi ve goriinimii hedef kitlenizin
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FUAR ESNASINDA

Fuardan en az bir gun once o ulkede olmali ve
fuar alanini ziyaret edip standinizi
kurmalisiniz. MUmkunse bir gun onceden fuar

boyunca gereken ihtiyaclarinizi hazir hale
getirmelisiniz.

Standinizda gorev alacak firma yetkililerinizin
sergileyeceginiz Urunler hakkinda teknik ve satis
bilgisinin olmasi gerekmektedir.

"0 Onemli misterilerinizi yerlerinde ziyaret ederek
% baglantilarinizi kuvvetlendirebilirsiniz.
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Fuar boyunca ziyaretcilerinizi
karsilama ve network olusturma
konusunda 6zen gostermelisiniz.

Sirketlerin fuara katilim
amaclarindan bir tanesi de rakiplerin
ve icinde bulunduklar sektorun
ulastigl son durumu gozlemlemektir.
Eg8er fuara katilma hedeflerinizin
arasinda boyle bir amac var ise, fuar
suresi boyunca rakiplerinizin
durumunu gozlemleyebilir ve
rekabette avantaj yaratacak bilgileri
toplayabilirsiniz.



FUAR SONRASI

Fuar etkinliginin sona ermesiyle birlikte ilk olarak yapilmasi gerekenler sdyle siralanabilir:

——~ Fuar alanina goturalen tasinabilir nitelikte I Fuarda standi ziyaret eden Kisilere
=y | olan urun, dekor, mobilya gibi tesekkur maili gonderilmesi ve
' malzemelerin guvenli bir yere alinmasi, fuarda gorusulen musteriler veya is
urunlerin donus icin nakliyeye hazir hale ortaklari ile daha detayli is gorusmeleri
getirilmesi yapmak uzere randevularin alinmasi

Fuar bitiminde, katilimci sirket fuarda yurutulen
faaliyetlerden ve satislardan, alinan siparislere
kadar fuardan beklenenlerin ne oranda

Fuarda stand kullanimi ile ilgili
organizasyon sirketi ile gorusup gerekli

éll |

odemelverm yaplldlg.ln.a ve bir sorun gerceklestigi Uzerine bir rapor hazirlamalidir.
olmadigina dalrteyldln.allnn.wasu _ Fuar sonrasinda hazirlanacak rapor; hata ve
dgldurulma3| Yeya teslim eldllmes.| gereke.n eksiklerin saptanmasina, bir sonraki fuar

bir evrak, dokuman vs varnlse bu islemlerin doneminde ayni hatalarin tekrarlanmamasi icin
fuar alaninda ayriimadan once gerekli tedbirlerin alinmasina ve daha etkin bir
tamamlanmasi hazirhk donemi gecirilmesine yardimci olur.

O IStexpo




FUAR SONRASI

Fuar sonrasinda eger katildiginiz fuar devlet destekli bir fuar
ise bagl bulundugunuz ihracatci Birligi'ne destek basvuru
belgelerinizi gondererek tesvik basvurusunda bulunmaniz

gerekmektedir.

— Eger katildiginiz fuarin bir sonraki edisyonuna katilmak isterseniz
—= fuar organizatorine/organizator temsilcisine basvurarak fuar
sonrasi erken basvuru firsatlarindan yararlanabilirsiniz.
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BASARILI FUARLAR
GECIRMENIZ DILEGIYLE...
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Working { UE
for the Good Hea

of the World
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